Ce sujet comporte deux dossiers :

=» Dossier 1 : questions et documents ressources (annexes), couleur bleue,
pages 1/9 a 9/9.

=» Dossier 2 : document réponse, couleur blanche, pages 1/7 a 7/7.
Ce dossier doit étre complété par le candidat et remis au surveillant de salle a la

fin de I’épreuve.

Facultatif : code

Groupement interacadémique I1 Session 2002

BEP Vente Action Marchande

EP2 Travaux professionnels liés 2 Papprovisionnement, a la communication et 4 ’exploitation

commerciale du point de vente.
Durée : Coefficient :

SUJET Lundi 10 juin 2002 2 heures 4 0/0




PRESENTATION DU SUJET

Groupement interacadémique II

Session 2002

Compétences Dossier/ Travail a faire Annexes | Documents | Baréme | Evaluation
Dossier 1 : exploitation
commerciale du point de vente
C4 Participer a .
rexploitation commerciale 1 - Identifier la forme de commerce. Doc-1 2
2 - Justifier la réponse. ' 2
4.1.1 Repérer la forme de p ____________________________________________________________________
commerce du point de 3 — Relever les attentes du
vente consommateur. 4
- A Doc. 2
4.1.2 Caracteriser la 4 — Citer au moins trois moyens mis
clientele en ceuvre par le commercant pour 3
satisfaire les attentes du
consommateur.
C1 Participer & . .
I'approvisionnement du Dossier 2: approvisionnement du
point de vente point de vente
1.4 Identifier les
fournisseurs 1 - Compléter le tableau de B D
1.6 Consulter I'état des comparaison des offres. oc. 3 15
commandes
C4 Participer & 2 - Indiquer le fournisseur retenu. 2
'exploitation commercnale 3 - Justifier la réponse. a
4.3.1 Verifertes (o
documents commerciaux-
Signaler les anomalies 4 — Relever les erreurs commises
. par le fournisseur. Doc. 4 4
C3 Communiquer — vendre
. C,D,E
3.1.3 Rédiger des o
écrits
C,:4 Pa(taqper @ . - Dossier 3 : gestion du point de
I'exploitation commerciale —_—
vente
4.3.3 Calculer une marge, |1 _ Compléter le tableau. 3
Appliquer un coefficient Doc. 6
multiplicateur 2 - Justifier les calculs. 3
Déterminer le prix de vente
TTC 3 - Compléter la fiche de stock. 17
Doc. 7
4.3.2 Valoriser les stocks 4 - Justifier le calcul des C.M.U.P. 4
ToTAL 80
NOTE SUR 20 (arrondie au demi-point) : /20
Facultatif : code
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Ne rien inscrire
dans cette case

BEP Vente Action Marchande

I’exploitation du point de vente

EP2 Travaux professionnels liés a I’approvisionnement, a la communication et a

Durée :

Coefficient :

MARCHANDE

communication et a ’exploitation du point de vente

| _____| DocusnTreroxss | Lunaitojuin2002 [, [T | 417
e rien inscrire f NOM : Prénoms : N° d’inscription :
dans cette case
BEP VENTE ACTION EP2 Travaux professionnels liés a I’approvisionnement, a la

10 juin 2002




DOCUMENT 1

Forme de commerce :

Justification :

DOCUMENT 2
Attentes du consommateur (4 réponses minimum) :
Moyens mis en ceuvre (au moins 3 réponses) :
BEP Vente Action Marchande
EP2 Travaux professionnels liés a Papprovisionnement, 2 la communication et a Pexploitation 2/7
commerciale du point de vente.




DOCUMENT 3

TABLEAU DE COMPARAISON D'OFFRES

. . Prix Montant . R s
. Désignation o ... [ Montant | Taux de Total | Fraisde | Neta |{ Délaide
Fournisseurs de l'article Un';ta{_re Quantité H.T. remise rgrii':e H.T. [transport| payer | livraison

Fournisseur retenu :

Justification de votre choix :

BEP Vente Action Marchande

EP2 Travaux professionnels liés 2 I’approvisionnement, a la communication et a I’exploitation 3/7
commerciale du point de vente.




DOCUMENT 4

Liste des erreurs commises par le fournisseur :

BEP Vente Action Marchande

EP2 Travaux professionnels liés 2 ’approvisionnement, 2 la communication et 2 Pexploitation 477
commerciale du point de vente.




DOCUMENT 5§

FAX : BORDEREAU D’ENVOI

EXPEDITEUR

DESTINATAIRE

A Pattention de

Fax n®

Nombre de feuilles
(y compris la présente)

MESSAGE
Date :
Signature :
BEP Vente Action Marchande
EP2 Travaux professionnels liés a I’approvisionnement, 4 la communication et 2 ’exploitation 5/7
commerciale du point de vente.




DOCUMENT 6

TAUX DE MARQUE, COEFFICIENT MULTIPLICATEUR, PRIX DE VENTE T.T.C.

cuir vachette

Reférence |  Produit PAHT. | T@de | pypt | pyvrTc. | Coefficent
marque Multiplicateur
Ceinture en
CC 185 28,50 € 62,25 €

Justifications des calculs

Taux de marque :

‘Coefficient multiplicateur (4 chiffres aprés la virgule) :

Prix de vente T.T.C :

BEP Vente Action Marchande

EP2 Travaux professionnels liés 2 ’approvisionnement, 4 la communication et 2 Pexploitation
commerciale du point de vente.
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DOCUMENT 7

FICHE DE STOCK

Nom de l'article :
Référence : Méthode :
Entrées Sorties Stock
Date
Qté P.U. Montant Qté P.U. Montant Qté P.U. Montant
27/01 10 24,50
23/02 20 26,50
20/03 15
20/04 15 28,50

Justifications des calcuis

CMUP.1:
CMUP. 2:
BEP Vente Action Marchande
EP2 Travaux professionnels liés a ’approvisionnement, a la communication et a I’exploitation -7
commerciale du point de vente.




